
Unser	
  Kerngeschäft	
  ist	
  seit	
  gut	
  20	
  Jahren	
  die	
  Realisation	
  von	
  Events.	
  
Wir	
  kreieren	
  Anlässe,	
  die	
  unsere	
  Besucher	
  mit	
  Vorfreude	
  erwarten,	
  
mit	
  Begeisterung	
  erleben	
  und	
  unvergesslich	
  in	
  Erinnerung	
  behalten	
  
–	
  weil	
  Events	
  zu	
  organisieren,	
  für	
  uns	
  Erlebnis	
  zu	
  schaffen	
  bedeutet.	
  
Zu	
   unserem	
   Portfolio	
   gehören	
   	
   freestyle.ch	
   und	
   die	
   Bike	
   Days,	
   zu	
  
jenem	
   unserer	
   Partner-­‐Agentur	
   Cinerent	
   OpenAir	
   AG	
   das	
  
OrangeCinema.	
  Per	
  1.	
  März	
  2012	
  suchen	
  wir	
  einen	
  	
  

	
  

Verkaufsleiter	
  
(m/w)	
  100%	
  

	
  
Ihre	
  Aufgaben	
  
In	
   dieser	
   Funktion	
   sind	
   Sie	
   für	
   die	
   Konzeption,	
   Vermarktung	
   und	
  
Betreuung	
   der	
   Publikumsmessen	
   unserer	
   Events	
   zuständig.	
   Sie	
  
arbeiten	
  an	
  Verkaufs-­‐	
  und	
  Marketingkonzepten	
  mit,	
  betreuen	
  den	
  
Kundenstamm	
  unserer	
  Messen,	
  akquirieren	
  neue	
  Aussteller,	
  planen	
  
das	
  Messe-­‐Layout,	
  kümmern	
  sich	
  um	
  die	
  administrative	
  Abwicklung	
  
und	
  betreuen	
  die	
   Infrastruktur	
  und	
  die	
  Aussteller	
  unserer	
  Messen	
  
vor	
   Ort.	
   Weiter	
   sind	
   Sie	
   für	
   das	
   Produkt-­‐Management	
   unserer	
  
Merchandising-­‐Artikel	
  zuständig	
  –	
  von	
  der	
  Wahl	
  der	
  Kooperations-­‐
partner	
   über	
   die	
   Preisgestaltung	
   hinzu	
   der	
   Definition	
   der	
  
Absatzmärkte	
   und	
   der	
   Evaluation.	
   Den	
   Bereich	
   Sponsoring	
  
unterstützen	
  Sie	
  mit	
   Ihren	
  Vermarktungskenntnissen	
  und	
  arbeiten	
  
in	
  der	
  Sponsoring-­‐Akquise	
  und	
  –Betreuung	
  mit.	
  Zusammen	
  mit	
  dem	
  
Marketing	
   entwerfen	
   Sie	
   neue	
   Vertriebsmodelle	
   und	
   definieren	
  
Produkt-­‐	
   und	
   Preisgestaltung	
   für	
   Partneraktionen.	
   Über	
   die	
   Ihnen	
  
zugeteilten	
   Bereiche	
   bewahren	
   Sie	
   Rentabilitäts-­‐,	
   Qualitäts-­‐	
   und	
  
Kostenkontrolle.	
  
	
  
Unsere	
  Anforderungen	
  
Sie	
   sind	
   eine	
   stark	
   integre	
   Verkaufspersönlichkeit,	
   die	
   admini-­‐
strative	
   Arbeiten	
   nicht	
   scheut.	
   Sie	
   verfügen	
   über	
   einen	
   kauf-­‐
männischen	
   Berufsabschluss	
   oder	
   eine	
   ähnliche	
   Grundausbildung	
  
und	
   weisen	
   eine	
   Weiterbildung	
   oder	
   Berufserfahrung	
   in	
   den	
  
Bereichen	
   Marketing	
   oder	
   Sponsoring	
   aus.	
   Sie	
   verfügen	
   über	
  
mehrjährige	
   Erfahrung	
   in	
   der	
   Kunden-­‐Aquisition	
   und	
   bringen	
   eine	
  
bereits	
   vorhandene	
   Kundenbasis	
   sowie	
   ein	
   gutes	
   Netzwerk	
   in	
   der	
  
Freestyle-­‐	
   und/oder	
   Bike-­‐Industrie	
   mit	
   sich.	
   In	
   Deutsch	
   komm-­‐
unizieren	
   Sie	
   stilsicher	
   und	
   Englisch	
   und	
   Französisch	
   beherrschen	
  
Sie	
   auf	
   Verhandlungsbasis.	
   Sie	
   sind	
   zu	
   Arbeitseinsätzen	
   auch	
   aus-­‐
serhalb	
   der	
   normalen	
   Geschäftszeiten	
   bereit,	
   arbeiten	
   kunden-­‐
orientiert,	
   sind	
   teamfähig	
   und	
   kommunikativ	
   und	
  motiviert,	
   diese	
  
Herausforderung	
  mit	
  Freude	
  anzunehmen.	
  
	
  
Wir	
   freuen	
   uns	
   auf	
   einen	
   engagierten	
   und	
   initiativen	
   Teamplayer,	
  
der	
  auch	
  in	
  hektischen	
  Zeiten	
  den	
  Überblick	
  behält.	
  
	
  
Fühlen	
   Sie	
   sich	
   angesprochen?	
   Dann	
   senden	
   Sie	
   uns	
   Ihre	
   voll-­‐
ständigen	
  Bewerbungsunterlagen	
  per	
  Mail	
  an:	
  
faf@fafag.ch	
  
	
  
Oder	
  per	
  Post	
  an:	
  
FAF	
  AG,	
  Gustav	
  Maurer-­‐Strasse	
  10,	
  8702	
  Zollikon-­‐Zürich	
  
	
  
Für	
   weitere	
   Fragen	
   steht	
   Ihnen	
   Patrik	
   Rosenberg	
   zur	
   Verfügung	
  
(patrik.rosenberg@fafag.ch,	
  +41	
  (0)43	
  444	
  74	
  50).	
  

	
  


